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LOIC BOUTET
FONDATEUR DE
5000.DEV

./ % Annick Mauriange 4 CaptainCare
: Moins de prospection. Plus de CA. En 5 jours.




AVANT

Fin de mission floue
Pas de suivi ni relance
Des clients qui disparaissent

+ APRES

Process clairde A > Z
Feedbacks & reco automatisés
Score relation client passé de 21 a
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CHLOE ROUSSEL
DIRECTRICE
ARTISTIQUE

s Annick Mauriange 4 CaptainCare
: Moins de prospection. Plus de CA. En 5 jours.




AVANT

Process improvisé
Aucune relance
Notion trop complexe = inutilisé

N

Workflow complet sur Notion
Suivi cadré
1 mission + 1 reco relancée
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DEVELOPPEUR

FREELANCE
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Moins de prospection. Plus de CA. En 5jours.)
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AVANT

Pas de suivi post-mission
Pas de relance
Recommandations perdues

N

Workflow structure
Templates de relance prets
3 retours positifs en 10 jours
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' Moins de prospection. Plus de CA. En 5 jours.
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REDACTRICE
FREELANCE
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: Moins de prospection. Plus de CA. En 5 jours.




AVANT

Tout a l'oral

Aucune trace, aucun contrat
ZEero reco

Wy \ T

CGV + contrat + relances posées
Structuration claire de son
process

Prise de conscience forte sur ses
pratiques

< % Annick Mauriange 4 CaptainCare
' Moins de prospection. Plus de CA. En 5 jours.




@amauriange

TU VEUX UN SYSTEME QUI
BOSSE POUR TOI ?

> JE T"OFFRE 20 MINUTES
POUR FAIRE LE POINT.

4 CRENEAUX
CETTE SEMAINE

b 4 Prends
RDV




@amauriange

ET POUR T'TECHAUFFER...

JE FAIS QUOI

QUAND MON CLIENT... ?

29.05.2025




